
Comment me présenter à vous, aujourd’hui?

• Auteur

• Vendeur

• Entrepreneur, aussi…

• …Praticien du Social Selling, 
surtout!



D’où je parle ? 
…de différentes perspectives



http://bit.ly/2c7dGF8
http://bit.ly/2c7dGF8






Comment aider ? 





3 axes pour déployer des profils pros et 
engageants

❶

Conscientisation, 
engagement des 

équipes 

❷

Formation 
et

stratégie  

❸

Publication sur les 
réseaux sociaux

Afin de développer votre potentiel de Social Selling en entreprise, vos collaborateurs ont
besoin d’un accompagnement dans leur transition digitale. Engagement, formation et aide à
la publication: une approche triaxiale intégrée de 3 mois est nécessaire à la mise à l’étrier.

CONSCIENTISER. FORMER. EXISTER.


