Comment me présenter a vous, aujourd’hui?
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* Vendeur Mon commercial
est mort,
vive le Social Seller !

* Entrepreneur, aussi...

e ...Praticien du Social Selling,
surtout!
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D’ou je parle ?
..de différentes perspectives




Recommandation
(Referral Selling)

Social
Selling

Déclencheur
(Trigger Selling)

Révélation
(Insight Selling)
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Un monde oral
basé sur lécrit

Community Personnal
management branding




[.e niveau de maturité client

- %IQ

MUDEAGHM

et mise en oeuvre

PASSIFS

pas concernes




Comment aider ?

Anatomy of Content Curation
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MA MISSION ? VOUS FAIRE ACQUERIR 2 NOUVELLES COMPETENCES

Pour bénéficier du flux,

DEVENIR MARKETING
MANAGER DE VOTRE OUBLIER LE COLD CALLING
MARQUE PERSONNELLE WARM CALLING
90% of CEOs do not respond
to cold calls or emalls.

Source: Marvard Business Revew
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3 axes pour déployer des profils pros et
engageants

Conscientisation,
engagement des
équipes

12/

Formation
et
stratégie

(3

Publication sur les
réseaux sociaux
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CONSCIENTISER. FORMER. EXISTER.

Afin de développer votre potentiel de Social Selling en entreprise, vos collaborateurs ont

besoin d’'un accompagnement dans leur transition digitale. Engagement, formation et aide a
la publication: une approche triaxiale intégrée de 3 mois est nécessaire a la mise a I'étrier.




